CURRICULUM VITAE
Dati anagrafici

Costantini Loris


Nato a San Benedetto del Tr. (AP) il 07 settembre 1979



Residente in Colonnella (TE) via Vibrata 70A


Stato civile Coniugato


Cell. 3926902307


E-Mail: loris.costantini@hotmail.it
Dati Scolastici


Diploma di perito industriale capotecnico specializzazione Meccanica conseguito presso l’Istituto Tecnico Industriale Statale “V. Cerulli di Giulianova (TE) nell’anno scolastico 1997/1998 
Laurea in Ingegneria della Produzione Industriale (MECCANICA) presso l’Università Politecnica delle Marche facoltà di Ancona il 15 luglio 2003
Lingue straniere

Francese ed inglese livello Buono

Conoscenze 

Ottima conoscenza del personal computer sia a livello di Hardware che di software                                                                          

Informatiche

Ottima conoscenza dei sistemi operativi (Windows 2000Windows, NT) e pacchetti software (Excel, Word, Powerpoint, Access, Project, AutoCAD, Baan, SapR3) 


Ottima conoscenza di internet (e-mail)
Corsi di formazione   
Anno 2000 Corso di AutoCAD LT  B.I.T. S.r.l. Via Ancona, 11 Macerata


Anno 2009 La progettazione del risparmio di energia: l’efficienza e la certificazione energetica degli edifici   Provincia di Ancona.



Anno 2010 Corso di Lettura del Bilancio.



Anno 2010 Corso sviluppo delle competenze commerciali.

Posizione Militare


Congedato

Precedenti occupazioni Da Giugno a Settembre 1999

Ditta METAL-MEC Di Marconi Bruno in Martinsicuro (TE) circa 15 persone. Azienda produttrice di minuterie meccaniche, piegatura di lamiere e taglio laser


Mansione di disegnatore Meccanico in AutoCAD e GuyCAD

Da Marzo a Settembre 2003
Ditta Elettromeccanica Adriatica S.p.a di Ascoli Piceno circa 150 persone
Azienda produttrice di sezionatori e quadri elettrici di bassa e media tensione.

Mansione di disegnatore di quadri elettrici, Gestione della produzione e Controllo Qualità
Da settembre 2004 come consulente tecnico CTU tribunale Teramo
Come libero professionista ho svolto i principali incarichi legati alla professione di ingegnere, ricoprendo i ruoli di CTU, per perizie estimative e  per l’accreditamento delle conformità alle disposizioni legislative e regolamentari vigenti in materia di salute e sicurezza sul lavoro
Da Marzo 2004 a Agosto2007

Ditta S.E.I. Servizi Elicotteristici Italiani ex Agusta di Monteprandone (AP)  circa 200 persone.
Azienda Aeronautica dove vengono effettuate revisioni di elicotteri NH500, A109A, AB412 e produzioni di parti.
Mansione di Responsabile della Programmazione e controllo produzione e revisione, con lancio ordini di lavoro, controllo avanzamento, controllo carichi di reparto ed emissione di ordini di acquisto presso sub fornitori.

Responsabile del magazzino Aeronautica Militare sito presso SEI.

Inoltre ho seguito come RESPONSABILE DI PRODUZIONE un nuovo processo produttivo ceduto dalla consociata MECAER di Borgomanero (NO), occupandomi di organizzazione di tutto il processo produttivo, (procedure operative, impianti layout) miglioramento continuo basato sulla pianificazione e realizzazione di progetti, reporting e analisi con l’obbiettivo di ridurre costi e carenze dei processi aziendali aumentandone la produttività e l’efficienza gestendo n° 6 operatori
Da settembre 2007 attualmente occupato

Ditta G.I&E spa. di Porto Recanati (MC) ex Nuovo pignone circa 250 persone
Azienda Metalmeccanica settore Oil&Gas produttrice di parti calde per turbine a Gas, Compressori di processo per il petrolchimico, Microturbine cogenerazione, quadri elettrici per risparmio energetico per pubblica illuminazione e costruzione di Stazioni Gas Metano per autotrazione
Mansione di Responsabile tecnico commerciale con gestione (coordinamento, formazione e motivazione ) di un team costituito da circa dieci agenti di vendita soprattutto nel settore Energia.
Definizione degli obiettivi di vendita per l'area di competenza ed assegnazione delle aree di lavoro occupandomi della gestione dei clienti direzionali sul territorio nazionale e internazionale. 

Sviluppo ed applicazione della strategia commerciale, aumentando quote di mercato e profitti. Gestione di tutti gli step della negoziazione, budget e forecasting.

Lancio di nuovi prodotti ed attività di trade marketing ,inoltre mi sono occupato di un progetto per l’installazione di microturbine di cogenerazione per produzione combinata di energia elettrica e calore, e del quadro elettrico per risparmio energetico sulla pubblica illuminazione presso la regione di Dimitrov (RUSSIA) ricoprendo un ruolo Project Manager ed Energy Manager.   

DESCRIZIONE DETTAGLIATA DELLE ATTUALI FUNZIONI

La mie attività, a livello universitario prima e lavorativo dopo, è stata basata sul coordinamento di risorse interne ed esterne per realizzare progetti di sviluppo sia di prodotto che di processo. Tale propensione scaturisce anche grazie ai corsi sostenuti durante il percorso di laurea e le esperienze lavorative.

Le mie esperienze all’interno di svariati gruppi di lavoro (tecnici e politici),l’attività di project manager e le numerose fiere di settore (Eco-mondo, Solarexpo- Fiera A.n.c.i.-Ecomondo Russia)  a cui ho partecipato mi hanno messo in condizione di sviluppare progetti che coinvolgono attori con diverse specializzazioni, in particolare le molteplici e variegate attività in cui sono stato impegnato in questi anni  mi hanno specializzato nel settore commerciale diventando elemento di riferimento sia per l’acquisizione di clienti potenziali di alto livello (Varie amministrazioni Comunali –Gruppo Hera- Ferrovie dello stato- Enel Sole- diverse multiservizi italiane ed estere) sia per l’aumento ed il miglioramento delle relazioni con i clienti più importanti, fidelizzando quelli di primo piano attraverso corsi di formazione e servizio post/pre vendita, facendoli divenire sostanzialmente dei “promoter” per l’azienda in cui lavoro.

Le mie attuali funzioni includono:

· Coordinamento dell’attività commerciale e del team di risorse umane 12 unità nell’area di competenza. Sviluppo portafoglio clienti tramite la condotta in piena autonomia, o di supporto agli Account Managers coordinati, di trattative finalizzate all’acquisizione di nuove commesse attraverso procedure concorsuali ad evidenza pubblica o a trattativa privata (anche attraverso il coordinamento con soggetti terzi - Associazione Temporanea d’Impresa)
· Gestione e sviluppo portafoglio clienti, principalmente Pubbliche Amministrazioni (accordi locali e con le direzioni nazionali per la definizione degli Accordi Quadro), tramite la gestione in piena autonomia di trattative complesse 

· Gestione, sviluppo e formazione reti commerciali italiana ed estera

· Definizione degli obiettivi di vendita per l'area di competenza ed assegnazione delle aree di lavoro occupandomi della gestione dei clienti direzionali sul territorio nazionale e internazionale. 

· Sviluppo ed applicazione della strategia commerciale, aumentando quote di mercato e profitti.

· Gestione di tutti gli step della negoziazione, budget e forecasting.

· Lancio di nuovi prodotti ed attività di trade marketing 

· Monitoraggio del processo operativo dalla richiesta preliminare di fornitura all'elaborazione dell'offerta fino alla stipula dell'ordinativo principale di fornitura;

· Attività tecnico commerciali presso le Pubbliche Amministrazioni e clienti privati;

· Interfaccia con le Amministrazioni per l'acquisizione di informazioni tecnico-amministrative occorrenti per la redazione dei piani;

· Pianificazione delle attività di sopralluogo e coordinamento del personale aziendale.
Abituato a lavorare in gruppo, mi considero una persona dinamica, con iniziativa e capacità di organizzazione e di gestione. 


